Midas est le specialiste de l'entretien de
proximité et des services rapides automobiles
toutes marques, sans rendez-vous.

Présent en France depuis 1976, Midas
innove et invente une nouvelle approche de
I'entretien automobile : Initialement reconnue
pour son expertise sur des interventions tres
spécifiques (échappement, amortisseurs...),
'enseigne accompagne I'évolution du parc
automobile et les besoins en matiére
d'entretien de ses clients.

Véritable alternative aux réseaux constructeurs,
Midas posséde des engagements clairs - rapidite,
praticité, proximité -, une gamme de services
diversifiée qui couvrent tous les besoins de
I'entretien courant de la voiture, une maitrise
technique forte sur toutes les marques et toutes

les générations de voiture, et la volonté de satisfaire
tous les jours chacun de ses clients.

“Qui dit mieux, dit Midas”

Se developpant principalement en franchise,

le réseau Midas compte 344 centres® répartis sur
I'ensemble du territoire francais et prés de

670 centres* dans 8 pays.

*Chiffres arrétés a fin aolt 2015

POUR TOUTE INFORMATION : WWW.MIDAS.FR



https:/youtu.be/H7vyYAuMSsM

QUI DIT MIEUX DIT

Les engagements
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Sans rendez-vous : Midas s'engage pour
une prestation rapide et de qualité, sur-mesure.

Disponibilité : grace a une collaboration avec
les plus grands équipementiers automobiles,
Midas propose en permanence foutes les pieces
d'usure courante, quelle que soit la marque ou
la génération de votre véhicule.

Transparence : avant toute intervention (devis
détaillé, écrit, gratuit et respecté, facilité par la
prise en charge via tablette), pendant (possibilité
d’assister aux réparations) et a tout moment
(contact direct avec le personnel du centre).

Garantie : parce que les pieces reférenceées
sont fabriquées par les plus grands equipementiers
d'origine, et que le personnel est forme pour
intervenir sur toutes les marques de veéhicule,
le réseau Midas offre peut vous offrir une garantie
“piéces et main d’'ceuvre” sur toutes ses prestations
valables dans toute I'Europe.

“ L’objectif de Midas : étre le numéro 1 pour chacun de ses clients. Depuis 1976,
Midas reste fidéle a ses valeurs, des valeurs gui garantissent au client,
3 chacune de ses visites, un service de qualité, des produits haut de gamme
et des réponses précisément adaptées a vos besoins. C'est pour ces raisons
que plus de 10 millions de clients nous ont accordé leur confiance”.

Bertrand Cormier, Directeur général de Midas France



“ La stratégie de Midas : proposer des prestations et des produits Midas
qui sont des produits par nature Premium, des conseils et des prestations
irréprochables, afin d'étre Le Réseau d'excellence multimargues pour

I'entretien des véhicules urbains”.

Ludovic Dugabelle, Directeur Marketing de Midas

Des services “en mieux”

Le + Midas pour le contréle technique :
Midas s'occupe de tout en acheminant le véhicule
vers un centre de contréle technique. Midas
propose désormais un diagnostic preventif,
pré-visite de 164 points de controle (sur la base
de ceux les plus fréequemmment a l'origine des
contre-visite de contréle technique), et procéder
aux travaux nécessaires sur le véhicule avant de
l'acheminer au controle technique, afin d'optimiser
le temps de prise en charge et le budget
automobile.

Le + Midas pour la santé : le Pack Dépollution
Habitacle garantit un traitement optimal de
l'intérieur du véhicule en associant un changement
de filtre habitacle pour un filtre a charbon actif
et un systéme de purification de l'air par ionisation.

Le + Midas pour I’électronique : le diagnostic
électronigue proposé par Midas permet d'entrer
en communication avec la voiture pour interpréter
les données, apporter tous les correctifs
necessaires.




LES OPPORTUNITES
GEOGRAPHIQUES ACTUELLES
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‘ Trois clés du succés de la franchise Midas : la qualité de ses partenaires franchisés,
l'appui et I'expertise du franchiseur, le renforcement continu de la présence de I'enseigne
en France. Aujourd'hui, Midas accueille ses nouveaux franchisés au travers de 3 démarches :
la conversion de leur garage en centre Midas, la reprise d'un centre Midas existant, la
création de leur propre centre Midas. La travail conjoint de nos franchisés et de nos equipes
permettent un acces au réseau Midas en moins de 7 mois en moyenne. Dans des villes &
potentiel fort : les zones géographigues ciblées en 2016 vont de la Basse-Normandie en
passant par la Bretagne pour rejoindre le Sud-Ouest.”

Isabelle Mirocha, responsable du recrutement des franchisés Midas

www.franchise-midas.fr
recrutement-franchise@midas.fr



