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Alors que les départs en vacances se multiplient, les automobilistes restent particulièrement attentifs aux dépenses liées à leur véhicule, notamment au carburant.  
Cette année, 78 % des Français prévoient de partir en vacances, dont 64 % en voiture*. Les trajets estivaux représenteront en moyenne 673 kilomètres. Une utilisation plus 
intensive qui soumet les véhicules à des conditions plus exigeantes que le reste de l’année. 

Facebook : @wynnsfrance
Instagram :  @wynns_france
Youtube : @wynnseurope

À propos de Wynn’s
Wynn’s est une marque du groupe ITW distribuée par la plateforme Automotive Aftermarket Europe. 
ITW Automotive Aftermarket Europe propose aujourd’hui à la rechange automobile un portefeuille de marques fortes et leaders correspondant aux 
besoins principaux liés à l’entretien des véhicules (VL-PL) : Wynn’s (entretien et maintenance “sous le capot”), Rain-X (Protection et soin contre les 
éléments intérieurs et extérieurs qui pourraient dégrader les véhicules ou mettre en cause la sécurité) et Fast Orange.
La marque Wynn’s est née il y a 85 ans aux Etats Unis pour arriver en Europe dans les années 50. La marque développe aujourd’hui des produits 
de protection et de maintenance des organes mécaniques soumis à la dégradation des fluides (additifs et produits d’atelier) avec une mission claire : 
permettre aux possesseurs de véhicules de prendre soin de leur investissement avec passion. Plus on prend soin de son véhicule, plus il nous le rend. 
Les solutions Wynn’s sont simples, utiles et rentables. 
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Pendant les vacances, plusieurs facteurs peuvent augmenter la consommation de carburant : 

•	 le poids supplémentaire du véhicule lié aux bagages,  
•	 les embouteillages qui augmentent le temps passé au ralenti,  
•	 les longs trajets qui sollicitent durablement le moteur  
•	 les fortes chaleurs qui entraînent un recours plus fréquent à la climatisation 

Ces conditions mettent davantage à l’épreuve le circuit de carburant et peuvent favoriser l’accumulation de dépôts. 
Pour les professionnels de l’après-vente, cette période représente ainsi une opportunité de proposer des prestations complémentaires permettant de préparer le véhicule avant le 
départ et de restaurer ses performances au retour. Afin d’accompagner les professionnels durant cette période, Wynn’s met en avant une approche structurée autour de 3 produits clés.

DU DÉPART AU RETOUR DE VACANCES : 
WYNN’S ACCOMPAGNE CHAQUE ÉTAPE POUR ÉVITER 
LES SURCONSOMMATIONS DE CARBURANT 

PRO-
MO

DES CONDITIONS DE CONDUITE FAVORABLES À L’ENCRASSEMENT 

1 – LORS DE L’ENTRETIEN : PRÉPARER LE MOTEUR  
Avant les grands départs, l’entretien constitue une occasion idéale d’utiliser le Nettoyant Pré-Vidange. Celui-ci permet de dissoudre les boues, les saletés et les dépôts 
présents dans le circuit de lubrification avant le remplacement de l’huile. Cette étape contribue à préserver l’efficacité et les performances du moteur, particulièrement avant 
les longs trajets estivaux. 
OIL SYSTEM CLEANER - W47241

wynns.fr/pro

TROIS PRODUITS CLÉS POUR ACCOMPAGNER LES DÉPARTS EN VACANCES 

3 – AU RETOUR DES VACANCES : RESTAURER L’EFFICACITÉ 
Après plusieurs centaines de kilomètres parcourus, les dépôts accumulés peuvent justifier une intervention curative. Le Nettoyant Injecteurs ULTRA permet alors de 
rétablir la qualité de pulvérisation des injecteurs, de restaurer les performances du véhicule et donc de favoriser les économies de carburant.   

2 – AVANT LE DÉPART : OPTIMISER LES PERFORMANCES  
Avant de prendre la route, Diesel Power 7 aide à nettoyer les 7 composants clés du moteur impliqués dans l’alimentation et la combustion. Cette approche préventive 
contribue à maintenir les performances du moteur au moment où celui-ci sera le plus sollicité.

TROIS MOMENTS CLÉS POUR DÉVELOPPER LES PRESTATIONS SAISONNIÈRES 
Pour les distributeurs comme pour les ateliers, les départs en vacances constituent une période stratégique. Au-delà des opérations d’entretien classiques, la saison 
estivale offre l’opportunité de développer les ventes de produits et de prestations complémentaires répondant à des préoccupations concrètes des automobilistes. 
3 produits complémentaires, 3 moments clés pour transformer les départs en vacances en opportunités de service.  

DIESEL POWER 7 - W76410 

NETTOYANT INJECTEURS ULTRA - W12210

* https://www.autoplus.fr/actualite/malgre-la-hausse-du-carburant-les-francais-vont-privilegier-la-voiture-cet-ete
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