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1 – L’ACTIVITÉ

Le positionnement

Je vends votre auto est un réseau de 31 agences de transaction 

d’automobiles d’occasion entre particuliers. Sa vocation est de gérer par 

délégation la vente du véhicule de ses clients à d’autres particuliers.

Je vends votre auto .Com est né en 2010 à Barcarès, dans les Pyrénées 

Orientales. Le concept s’inspire du principe du dépôt-vente et des services 

d’une agence immobilière. 

Le besoin

Vendre ou acheter un véhicule d’occasion est un processus long, complexe, 

chronophage et risqué.

• Où poster son annonce?
• Comment organiser ses recherches?
• Comment savoir si le véhicule ne recède pas de vices cachés?
• Comment gérer les appels et les demandes d’essai du véhicule par des 

acheteurs potentiels? 
• Comment s’assurer de la solvabilité de l’acheteur?
• Quelle stratégie adopter pour obtenir le meilleur prix? 

Pour l’acheteur comme pour le vendeur, ces démarches sont une source de stress et d’inquiétude.

La réponse de Je vends votre auto
Je vends votre auto propose des solutions simples, rapides et sûres pour bien vendre ou bien acheter toutes marques et toutes catégories 
d’automobiles. C’est un intermédiaire professionnel qui sécurise l’achat et la vente d’un véhicule d’occasion. 

Un concept performant
Une agence Je vends votre auto réalise entre 15 et 30 ventes mensuelles en moyenne.
Le taux de satisfaction client s’élève à 97%, une performance liée à:
• Un prix de vente 20% au-dessus des reprises en concession
• Un délai moyen de 15 jours pour vendre son bien
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4 – LA CLIENTÈLE
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5 – LE RÉSEAU

Un concept né dans le Languedoc-Roussillon

Je vends votre auto compte 31 agences en France.

Le site pilote se situe à Saint Laurent de la Salanque. 

Les objectifs de développement

Je vends votre auto souhaite se développer sur le territoire national au rythme de 12 nouvelles 

agences par an, afin d’atteindre le cap des 50 agences en 2026. 

Site pilote de Saint Laurent de la Salanque (66) Agence de Clermont l’Héra ult (34)
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6 – LES FONDATEURS

«Notre philosophie : la réussite repose sur la confiance 

du client que l’on gagne par la transparence .»

DOSSIER DE PRESSE 2025



7 – LES DATES CLÉS

DOSSIER DE PRESSE 2025



Je vends votre auto.com en quelques chiffres

• 1 succursale à Saint Laurent de la Salanque
• 30 franchisés
• 10 ans d’expérience

Les chiffres clés d’une agence Je vends votre auto.com

• 15 ventes mensuelles en moyenne
• Taux de satisfaction client : 97%

En moyenne, les agences Je vends votre auto réalisent:
• 10 ventes par mois la 1ère année
• 15 ventes par mois la 2ème année
• 20 ventes par mois à partir de la 3ème année

Une agence doit effectuer 5 ventes par mois pour atteindre 
le point zéro. 

8 – LES CHIFFRES CLÉS
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9 – LA FORMATION ET L’ACCOMPAGNEMENT

Une formation qualifiante

La formation, qui se déroule à l’agence pilote de Saint Laurent de la Salanque, se compose:

• D’une partie théorique de  deux semaines: procédures, marché, méthodes commerciales, plan de 

communication, etc.

• D’une partie pratique d’une semaine, sur tous les aspects du métier avec l’animateur de réseau.

À l’issue de sa formation, le franchisé Je vends votre auto dispose de tous les outils et de la méthode 

éprouvée par l’enseigne pour piloter son activité avec succès. 

L’assistance au démarrage

Je vends votre auto accompagne ses franchisés à toutes les étapes du projet jusqu’à l’ouverture:

• Aide au choix du local

• Aide au business plan

• Assistance à l’ouverture durant la première semaine

• Mise en place marketing sur la zone

• Pack de communication d’ouverture

Un savoir-faire éprouvé

Je vends votre auto fait bénéficier le franchisé d’un concept performant:

• Des procédures éprouvées pour exploiter une agence

• Un système informatique intégré

• Un partenaire référencé pour les garanties

• Des techniques commerciales efficaces

• Des outils de communication

Une assistance continue

Je vends votre auto apporte au franchisé une assistance continue:

• Assistance régulière de l’animateur réseau

• Hotline pour l’assistance technique

• 1 visite bilan par an

• Réunions franchisées
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Conditions d’entrée dans le réseau

Droits d’entrée   15 K€

Apport personnel                 15 à 20 K€ 

Investissement global          40 à 50 K€

Redevance fixe    950 € HT

Redevance Publicitaire   250 € HT

Type de contrat    Franchise

Durée du contrat    5 ans

Surface moyenne    Local de 40 à 100m2 avec 15 places de parking

Emplacement    Axe passant en centre-ville ou zone commerciale

Zone de chalandise              90 000 habitants

Marge nette à 2 ans            160 K€ HT/ an en moyenne  
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