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o Le bilan de WYZ en 2014

o Les Clients de WYZ, les Business

o Focus par Business 2015

o Exemples de complémentarité de nos activités

o La communication WYZ

o Les priorités et les objectifs de 2015



1. Le Bilan de WYZ en 2014

o L’objectif des 15 mio € de CA annoncé a été atteint 
o 50% de croissance par an en 2013 et 2014
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 Gérer la croissance
 Réinvestir
 Rentabilité maîtrisée

o Chiffre d’affaires en hausse dans les 3 business

o Répartition plus équilibrée entre les business

o Une base clients consolidée
o De nouveaux contrats
o Des discussions en cours avec d’autres clients



1. Le Bilan de WYZ en 2014
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o Lancement officiel du site Internet institutionnel: www.wyzgroup.com en 4 langues (Fr, Ang, Es, Nl)

17 personnes

Développement interne 
d’un outil de gestion

http://www.wyzgroup.com/


2. Les clients de WYZ, les business
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2. Les clients de WYZ, les business



3. Focus par business 2015
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Constructeurs

o 8 constructeurs dont de nouveaux accords 2015
o Lancement Nissan Belgique 16 février (Mandat Exclusif)
o Discussions avancées avec d’autres constructeurs en France et en Belgique

Groupes de distribution

o Création d’outils Internet dédiés pour des Groupes à destination de leurs clients Agents et Garages… 
en complément des accords constructeurs.

o Priorité 2015

Négoce

o Qteam en Belgique: outil de dépannage pour les 99 « stations » du 
distributeur et pour leurs propres clients.
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Outil Devis

o Des utilisateurs de plus 
en plus nombreux.

o Commercialisation 
européenne
FR, NL, ES

Gardiennage

o 1er outil indépendant qui allie la 
gestion du stockage en 

magasin et la possibilité de 
gardiennage externalisé.

o Pneumatiques et roues 
complètes été / hiver

o Actions marketing associées 
(Relance permutations, produits 

additionnels,…)

Web to Store

o Solutions Internet clés en main 
pour la vente de pneumatiques 
ou roues aux particuliers pour :

o Sites généralistes
o Sites spécialisés
o Constructeurs / Groupes

 Web to Store

3. Focus par business 2015



WYZ Entreprises est la solution alternative et indépendante de gestion pneumatique des flottes 
d’entreprises.

o 70 000 véhicules en gestion : Tourisme, Camionnette, 4x4
o Un réseau de prestataires de qualité avec 1500 centres
o L’accord avec les ateliers mobiles est efficace (5% prestations)
o WYZ Entreprises c’est : Gestion, facturation, Reporting
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2015 est l’année de WYZ Entreprises

o Ciblage, Conquête, Appels d’offres
o Renforcement du réseau exclusivement par des concessions – Déjà 300 actives

o Développement d’une application « Mobile » pour T4

o Lancement de WYZ Fleet en Espagne

3. Focus par business 2015



4. 2 exemples de complémentarité de nos activités

o Mise à disposition d’un outil de commandes « pneumatiques » personnalisé à destination des 
concessions du Groupe et de leurs propres clients agents et garages

o Utilisation de GOMLINE (Devis) pour les Agents et Garages avec interfaçage sur la partie « achats »

o Les concessions du Groupe deviennent prestataires de WYZ Entreprises
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http://www.pneu.gueudet.fr/
http://www.pneu.gueudet.fr/


5. Communication WYZ
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WYZ a choisi le triathlon comme territoire de communication



6. Priorités et objectifs 2015
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o 100 000 véhicules en gestion

o Renforcer le maillage des 
prestataires uniquement par 
des concessions 
(Constructeurs / Groupes)

o Application Smartphone

o WYZ Fleet en Espagne

o Optimisation de la base clients 
existante et signature de 
nouveaux accords constructeurs

o Conquête des Groupes de 
distribution par tout ou partie de 
nos activités 

o Lancer de manière efficace 
Nissan Belgique

o H+4 sur les 2/3 du territoire 
(T2 2015)

o WYZ Store chez les 
constructeurs et les 
Groupes

o Web To Store : déploiement



Q U E S T I O N S
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