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“

« Ornikar complète son offre de 

produits et de services d’assur-

ance et poursuit sa croissance 

sur un nouveau marché, pour al-

ler plus loin dans l’accompagne-

ment des jeunes, dans les dif-

férentes étapes de leur vie. Nous 

nous réjouissons d’être associés 

à Acheel et fiers d’être acteur 

de cette nouvelle initiative. Avec 

la création de son assurance 

habitation, Ornikar a la volonté 

de s’implanter sur ce nouveau 

marché, en y proposant un pro-

duit particulièrement compéti-

tif et sur-mesure. » déclare 
Philippe Maso y Guell Rivet, 
CEO d’Ornikar. 
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ORNIKAR CHOISIT ACHEEL POUR LANCER 
SON ASSURANCE MULTIRISQUES HABITATION

Ornikar et Acheel, deux fleurons de l’insurtech française, à l’ADN 
digital commun, s’associent en développant une nouvelle offre 
MRH, innovante et au meilleur rapport qualité-prix. 

Ralph Ruimy, cofondateur d'Acheel et Philippe Maso y Guell Rivet, CEO d’Ornikar

Un partenariat stratégique

Paris, le 29/08/2024

10 ans après avoir démocratisé 
l’accès au permis de conduire 
et être devenue la première 
auto-école de France avec 
près de 3 millions d’élèves 
formés, Ornikar poursuit son 
aventure dans l’assurance 
auto en s’ouvrant désormais 
au marché de l’assurance 
habitation. 

Ornikar s’associe à Acheel, 
assureur nouvelle génération 
créé en 2020, à l’approche 
100% digitale et aux ta-
rifs extrêmement accessibles 
pour proposer une offre 
inédite et ultra-compétitive. 

Un partenariat qui s’annonce 
très favorable pour les élèves 
et les clients. 



“ “
Dans un marché ultra-

concurrentiel, réglementé et 

conservateur, Acheel a su tirer 

son épingle du jeu et doubler 

ses revenus sur l’année 2023 tout 

en atteignant la rentabilité. La 

start-up a prouvé au secteur 

sa capacité à maintenir une 

croissance soutenue et ainsi à se 

positionner comme un partenaire 

fiable et ambitieux. 

Ornikar diversifie son offre en se 

lançant sur ce marché afin de 

faciliter l’accès à l’autonomie des 

jeunes et répondre aux attentes 

de ses clients. L’obtention du 

premier logement est, en effet, 

l’une des clés de l’indépendance 

d’un jeune. L’objectif était 

également de proposer une 

assurance digitale, accessible en 

termes d’expérience utilisateur 

et de prix, ce qui explique le choix 

d’Acheel, l’assureur du pouvoir 

d’achat aux 500 000 assurés 

conquis.

« Nous sommes très heureux 

de ce partenariat avec Acheel. 

Son expertise digitale nous per-

met d’offrir un parcours sur-

mesure et des tarifs compétitifs 

à nos clients, le tout aux couleurs 

d’Ornikar. Depuis notre création, 

notre objectif est de casser les 

rentes qui persistent encore dans 

le secteur de l’assurance, et ce, 

au service des jeunes et de leur 

émancipation. » précise 
Benjamin Gaignault, cofon-
dateur d’Ornikar. 

Benjamin Gaignault, cofondateur d'Ornikar



“ “
Ce partenariat s’est forgé de 

manière naturelle, car nous 

partageons le même esprit tech 

et innovant avec Ornikar. Nous 

sommes heureux de proposer à 

leurs 3 millions de clients notre 

assurance habitation au 

parcours intuitif et au rapport 

qualité-prix optimisé et de voir 

cet acteur incontournable du 

permis devenir un partenaire 

privilégié. » confirment Ralph 
Ruimy et Francky Défossé, 
cofondateurs d’Acheel. 

Une offre MRH sur mesure 
et accessible 

Acheel met à disposition son 

expertise sur l’assurance 

habitation et son parcours à 

l’expérience utilisateur optimisée 

pour accompagner toujours plus 

loin les clients dans les étapes de 

leur vie.

Grâce à ce partenariat et dans 

le cadre de sa diversification, 

Ornikar, expert de l’expérience 

digitale, propose à ses 3 

millions de clients une 

offre complémentaire à son 

offre assurantielle automobile 

lancée en 2023, à la pointe en 

termes d’expérience et de 

compétitivité prix. Côté Acheel, 

ce partenariat lui permettra 

de toucher de nouveaux 

clients grâce au réseau 

d’Ornikar. 

Les équipes d’Acheel et 

d’Ornikar ont conjointement 

développé et mis à la disposition 

de leurs clients l’interface de 

souscription sur le site 

www.ornikar.com. Il s’agit d’une 

intégration de l’offre MRH au 

catalogue existant d’Ornikar. 

La souscription et la gestion 

seront, quant à elles, 

opérées par Acheel. En tant 

qu’assureur agréé, Acheel 

conçoit les produits 

d’assurance MRH, leurs 

garanties, porte le risque et 

opère la gestion des sinistres. 

Francky Défossé et Ralph Ruimy, cofondateurs d'Acheel 



• Vol et vandalisme

• Bris de glace

• Assistance premium

• Protection juridique premium

L’offre d’assurance habitation premium 
comprend 4 autres garanties 
supplémentaires :

L’offre d’assurance habitation standard 
comprend les garanties de base :
• Responsabilité civile

• Protection Incendie et risques annexes

• Catastrophes naturelles et technologiques

• Dégâts des eaux

• Attentats et actes de terrorisme

• Défense pénale et recours

• Evénements climatiques

• Assistance

L’assurance Ornikar x Acheel 
en détail 

Qu’il s’agisse du choix des garan-

ties, du montant du capital mo-

bilier ou des objets de valeur, du 

choix de la franchise : la solution 

est 100% personnalisable par le 

client, selon ses besoins via l’in-

terface dédiée. La plateforme 

rend accessible rapidement tous 

les détails du contrat grâce à un 

parcours simplifié et facile d’utili-

sation. La souscription peut enfin 

se réaliser directement à la fin 

du parcours. 

Cette offre d’assurance MRH 

comprend toutes les garanties 

traditionnelles, mais au meilleur 

rapport qualité/prix du marché 

et avec une UX augmentée. 

Deux formules, standard et 
premium, sont ainsi proposées 
pour les maisons, apparte-
ments et leurs dépendances, 
pour les locataires et 
propriétaires. 



À propos d’Ornikar

Chiffres clés : 
• CA Groupe (estimation

2024) = 90m€
• Nombre de clients (depuis

le début) = 3 millions
• Nombre de clients (2023) :

630K
• Réseau d'enseignants

partenaires = 2000
• Part de marché sur

l’enseignement du code de
la route (à date) = 40%

• Polices d'assurances
(objectifs) = 100K polices
en 2 ans

• Une équipe de 250
personnes

• Une entreprise dans le
classement French Tech
120 de l’année 2024
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Contacts presse - Agence 
Babylone 

Marie-Laure Auzias-El Kadiri : 

06 60 31 52 18

marie.auzias@babylone.fr 

Jean Bourillet : 

07 62 35 15 73 

jean.bourillet@babylone.fr 

Expert de la pédagogie routière 

depuis 2013, et de l’assurance 

automobile depuis 2020, Ornikar 

ambitionne de s’imposer comme 

leader de l’accès à la mobilité et 

plus largement à l’autonomie, 

grâce à son approche globale 

combinant formation théorique 

au code de la route, formation 

pratique à la conduite et 

assurance automobile. En moins 

de dix ans, l’entreprise fondée par 

Benjamin Gaignault et Flavien Le 

Rendu, et dirigée par Philippe 

Maso y Guell Rivet depuis janvier 

2023 a révolutionné le modèle de

de l’auto-école traditionnelle en 

devenant la plateforme de 

référence en matière de 

formation à la conduite en 

France avec près de 3 millions de 

clients accompagnés. Depuis 

2022, Ornikar est membre du 

FT120, label gouvernemental 

promouvant les entreprises les 

plus innovantes, prometteuses et 

susceptibles de devenir des 

leaders technologiques. 
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Deborah Marx (Com’on Agency) : 
06 23 00 91 98 

dm@com-on-agency.com 

Leslie Toledano : 
06 10 20 79 60  

contact@leslietoledano-pressoffice.com 

À propos d’Acheel

Chiffres clés : 
• Plus de 500 000 assurés
• Plus de 460 000 contrats
• 165M€ de primes
• Un résultat de plus d’1

million en 2023
• Un chiffre d’affaires et un

nombre de contrats
doublés en 2023

• Une équipe de 75
personnes

• La Fintech de l’année 2023
(prix LBPAM)

• Une entreprise certifiée B
Corp

Compagnie d’assurance agrée 

par l'ACPR, nouvelle génération 

et 100 % digitale, créée début 

2020, Acheel offre une nouvelle 

expérience d’assurance acce-

ssible, innovante, flexible et 

transparente tout en offrant à 

ses assurés du pouvoir d’achat 

avec des tarifs parmi les plus bas 

du marché. 

En plaçant la Tech au cœur de 

sa stratégie, Acheel se distingue 

de la concurrence grâce à son 

agilité et son offre novatrice. 

Plus d’informations sur : 

www.acheel.com 


