
LA FORCE D’UN RÉSEAU  
DE DISTRIBUTION MULTIMARQUES  

AU PLUS PROCHE DE SES UTILISATEURS

BRIDGESTONE
Un réseau de distribution complet

Chaque jour,

10 000
voitures entrent pour 

un entretien dans un point 
de vente appartenant 

au réseau de Bridgestone

90 %
des Français résident à moins 

de 15 minutes d’un point 
de vente appartenant 

au réseau de Bridgestone

SPEEDY

Évolution de  
la raison d’entrée  

en atelier

Coût moyen  
des opérations par 

type d’entrée

Répartition du coût 
moyen par type 
d’entrée atelier

Créé en 
1978

Leader du diagnostic 
et de l’entretien 

automobile

486 points de vente  
en France

40 % franchises
60 % magasins 

en propre

Pionnier du “fast fit”

7 pays

FIRST STOP

Créé en 
1994

100 adhérents 
rejoignent le réseau 

chaque année

Négociant spécialiste 
multimarques/Gammes 
du premium au standard

CÔTÉ ROUTE/
AYME

Créé il y a
plus d’un siècle

Plus grand spécialiste 
indépendant 

de pneumatiques 
en France 

avant son rachat 
par Bridgestone

Un centre de 
formation dédié 

au pneumatique et 
à l’entretien auto

Grâce à son réseau de distribution, 
Bridgestone c’est :

Une présence renforcée 
de la marque grâce 

à son maillage territorial

Plus de 

3 000 
professionnels  

au service de leurs clients

350 points de vente

2 125 points de vente 
répartis dans 

25 pays d’Europe

93 points de vente
en France

InternetDistribution  
détail intégrée 
et franchisée

Distribution  
grossistes 

+ de900  
points de vente 
en France

24,3 % 
 réparations 

pneumatiques 

En 2017, les opérations 
liées aux pneumatiques 

restent la 1re cause 
d’entrée en atelier,  

tous circuits confondus

n°1866 € 
Accident, accrochage

n°2 476 € 
Panne immobilisante  

n°3 255 € 
Pneumatique 

    367 €  
Agent, consessionnaire 

    302 €  
MRA

    250 €  
Réparateur rapide

    238 €  
Pneumaticien

    212 €  
Centre-auto

3 filiales
• Speedy 
• First Stop 
• Côté Route/Ayme
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