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 La mission : 

Sous la responsabilité de Yannick Fichot, fort de 20 ans d’expérience dans la 
rechange automobile, nommé il y a quelques mois à la direction opérationnelle, 
Alternative Autoparts assure le rôle d’une véritable centrale d’achat dotée d’une 
stratégie premium articulée autour de 3 axes : 

- Achats/Produits : Référencement des plus grands fournisseurs de produits 
automobile, poids-lourds, carrosserie-peinture, équipement d’atelier et 
industrie. 
 

- Services : Mise à disposition d’une plateforme logistique nationale avec 
250 000 références stockées ainsi qu’un service Marketing avec un 
programme complet d’outils d’aide à la vente, une gamme de portails 
informatiques performants ainsi qu’une Hot Line technique. 
 

- Réseau de garages dédié : Technicar Services a été déployé pour garantir la 
pérennité du groupement et compte actuellement près de 70 ateliers. 
 

- Concept d’atelier : L’Eco Révision, une révision nouvelle génération pour la 
dépollution du parc roulant. 

Ces services sont gérés par des professionnels issus de cette nouvelle vague de 
jeunes entrepreneurs.  

 

 Une offre MDD exclusive pour les adhérents AA : ONE PARTS 

Afin de répondre parfaitement aux attentes du marché, Alternative Autoparts propose 
également sa propre marque de distribution, One Parts, destinée exclusivement aux 
adhérents AA et composée de produits couvrant prioritairement les pièces 
d’usure comme les  batteries, les kits de distribution, les pompes à eau, les kits 
pompes à eau, les kits roulements de roue, les balais d’essuie-glace et les 
plaquettes, disques et kits de frein.  

Cette offre produit s’inscrit dans la stratégie one stop shop d’Alternative Autoparts, 
qui entend répondre à l’ensemble des besoins de ses distributeurs en leur proposant 
une alternative de qualité aux marques premium. 

 

 Un réseau et des outils dédiés 

Pour garantir sa pérennité, ce nouveau groupement se devait de déployer son propre 
réseau de garages : Technicar Services. Très orienté Technique & Services, le 
réseau compte actuellement près de 70 ateliers qui font appel à une centaine de 
fournisseurs et porte haut les valeurs défendues par Alternative Autoparts, en 
apportant un service de proximité, alliant professionnalisme et modernité.  



Alternative Autoparts a également développé, un portail électronique tout en un, 
performant et intuitif : La Technibox. En un seul clic, l’adhérent a ainsi accès à :  

- Commande en ligne 
- Recherche de pièces 
- Gestion atelier 
- Garantie constructeur préservée 
- Informations techniques constructeurs 
- etc,... 

Les adhérents reçoivent également un kit signalétique complet composé de 
bandeaux, panneaux, plaquettes..., des packs promotionnels pour communiquer et 
animer l’atelier tout au long de l’année et de nombreux services complémentaires 
(gestion des déchets, véhicules de courtoisie, etc...). 

 L’ADN du groupement AA : la Technique 

Le groupement a pour fondement et comme mot d’ordre la technique. Il est donc 
évident que celui-ci souhaite créer une synergie entre ces adhérents quel que soit 
leur cœur de métier. Son objectif est d’apporter des compétences techniques à ces 
adhérents « généralistes » et vice versa des compétences « généralistes » à ces 
adhérents « techniques ». Cette synergie de compétences permet de consolider le 
maillage sur le territoire et d’optimiser le savoir-faire de chacun. 

 Le moyen : Relais Technique ou Adhérent Relais Technique  

Pour permettre à ces adhérents d’enrichir leurs connaissances et d’élargir ainsi leur 
offre, Alternative Autoparts propose la nomination de « Relais Technique » en 
support à ses adhérents et pour tous ceux disposant de compétences techniques 
spécifiques, de jouer le rôle d’ « Adhérent Relais Technique ».  

Par Relais Technique, le Groupement entend un professionnel averti, évoluant 
presque exclusivement dans le secteur de la distribution de pièces automobiles dites 
« techniques » (gestion moteur notamment) et réalisant son chiffre d’affaires dans la 
revente de ces pièces. Cette fonction de Relais Technique est plus large puisqu’elle 
englobe également un rôle de conseil auprès des techniciens automobiles. Cela 
implique que ce relais ait les ressources humaines ainsi que l’équipement 
nécessaires pour effectuer diagnostics et réparations sur l’environnement moteur et 
faire ainsi partager son expertise.  

Aujourd’hui la société Electro Diesel d’Auvergne et les Etablissements Pelletier, sont 
les premiers membres « Relais Technique » et ils ont accepté d’apporter leurs 
compétences aux adhérents du groupement et de partager leur savoir-faire pour des 
révisions et réparations de plus en plus complexes.  

Le résultat : un rapprochement unique entre les professionnels techniques et les 
professionnels PGV afin, de pouvoir, grâce à la maitrise de la technique, anticiper 
l’avenir pour pouvoir suivre la mutation du marché de demain et en être un acteur à 
part entière. 



 

  EQUIP AUTO : Hall 1 – Stand M105 

Le salon donnera l’occasion à l’équipe d’Alternative Autoparts de présenter  
l’évolution du groupement depuis sa création il y a un an, et de détailler les services 
proposés à l’ensemble des adhérents. Pour Fabrice Godefroy, Directeur Général 
d’Alternative Autoparts : « Les enjeux d’aujourd’hui sont les solutions de demain ; la 
clé pour le professionnel est de se diversifier et de proposer des services adaptés à 
ses clients ». 

 

Pour plus d’informations : www.alternative-autoparts.fr 


