
À l ’approche de Franchise  Expo Par is ,  le  réseau Jantes  Alu  Serv ices ,  spécia l iste
français  de la  remanufacture  de jantes  a luminium,  accélère  le  développement de son
modèle  de f ranchise  et  conf i rme l ’ intérêt  croissant  des  grands groupes  automobi les
pour  ce  type d ’act iv i té  à  forte  valeur  a joutée .  Dans un marché automobi le  en ple ine
transformation (é lectr i f icat ion du parc ,  serv ice  après-vente…)  les  act iv i tés  de
réparat ion et  de remanufacture  s ’ imposent  progress ivement  comme des  re la is  de
croissance stratégiques .

Avec plus  de 24 atel iers  en France ,  dont  13  en f ranchise ,  et  plus  de 70 000 jantes
rénovées  en 2024,  Jantes  Alu  Serv ices  s ’est  imposé comme un acteur  de référence
dans la  rénovat ion de jantes  a luminium.  L ’enseigne ambit ionne de nombreuses
ouvertures  d ’ ic i  2028,  grâce à  un développement structuré  en f ranchise .

COMMUNIQUÉ DE PRESSE

JANTES ALU SERVICES ACCÉLÈRE SON DÉVELOPPEMENT EN
FRANCHISE AUPRÈS DES GROUPES AUTOMOBILES.

Histor iquement centrés  sur  la  vente de véhicules ,  les  groupes  automobi les  font
aujourd’hui  évoluer  leur  modèle  économique vers  une approche plus  globale  du
serv ice .

Dans ce  contexte ,  les  act iv i tés  l iées  à  l ’esthét ique automobi le  et  à  la  remanufacture
prennent  une importance croissante .  E l les  permettent  à  la  fo is  de générer  des
revenus récurrents  et  de renforcer  le  l ien avec le  c l ient  :  le  f idél iser  mais  également
de fa i re  venir  une nouvel le  c l ientèle  c ible .  La  rénovat ion de jantes  a luminium s ’ inscr i t
ple inement dans  cette  logique :  e l le  répond à  une demande croissante du marché,
tout  en s ’ inscr ivant  dans  une approche plus  durable  de l ’automobi le ,  pr iv i légiant  la
réparat ion plutôt  que le  remplacement .  

Le  modèle  de f ranchise  const i tue dans ce  cadre un lev ier  stratégique
part icul ièrement  ef f icace pour  les  groupes  automobi les  souhaitant  intégrer
rapidement des  act iv i tés  complémentaires  tout  en s ’appuyant  sur  un savoir - fa i re
éprouvé .

L ’ouverture  récente d ’u n  a t e l i e r  J a n t e s  A L u  S e r v i c e s  à  L a  R o c h e - s u r - Y o n ,  e n  f r a n c h i s e
p a r  l e  g r o u p e  J e a n  R o u y e r  A u t o m o b i l e s ,  i l lustre  cette  nouvel le  dynamique.

L A  F R A N C H I S E  B T O B  :  U N  N O U V E A U  R E L A I S  D E  C R O I S S A N C E  P O U R
L ’ A U T O M O B I L E

I n t e r v i e w  –  J é r ô m e  M o i n a r d
P r é s i d e n t  d u  D i r e c t o i r e  –  G r o u p e  J e a n  R o u y e r  A u t o m o b i l e s .  



C e t t e  d i v e r s i f i c a t i o n  i l l u s t r e - t - e l l e  u n e  é v o l u t i o n  d u  m o d è l e  é c o n o m i q u e  d e s
g r o u p e s  a u t o m o b i l e s  ?

«  Oui ,  c la i rement .  Le  secteur  évolue vers  un modèle  davantage centré  sur  les  serv ices .
Les  act iv i tés  d ’esthét ique automobi le  et  de réparat ion const i tuent  aujourd’hui  un
rela is  de croissance stratégique,  car  e l les  génèrent  des  revenus complémentaires  et
renforcent  la  re lat ion c l ient  dans  un marché en mutat ion.  »  

L a  f r a n c h i s e  e s t - e l l e  u n  m o d è l e  p e r t i n e n t  p o u r  l e s  g r o u p e s  a u t o m o b i l e s  ?

«  Le  modèle  de la  f ranchise  est  part icul ièrement  intéressant  car  i l  permet  d ’ intégrer
rapidement des  act iv i tés  complémentaires  avec des  process  déjà  structurés .  I l  réduit
les  r isques  et  accélère  la  rentabi l i té  tout  en valor isant  les  infrastructures  existantes ,
notamment les  espaces  disponibles  dans  les  concess ions .  »  

P o u r q u o i  a v o i r  c h o i s i  d ’ i n t é g r e r  u n e  a c t i v i t é  c o m m e  J a n t e s  A l u  S e r v i c e s  a u  s e i n  d u
g r o u p e  J e a n  R o u y e r  A u t o m o b i l e s  ?

«  Le  développement de l ’act iv i té  Jantes  Alu  Serv ices  au se in  du Groupe Jean Rouyer
Automobi les  répond à  une ambit ion c la i re  :  proposer  aux profess ionnels  de
l ’automobi le  comme aux part icul iers  une of f re  de serv ices  toujours  plus  complète .  En
intégrant  la  remanufacture  de jantes  a luminium à notre  écosystème,  nous  renforçons
notre  capacité  à  accompagner  notre  c l ientèle  de la  vente à  l ’après-vente .  L ’ouverture
de l ’ate l ier  de La  Roche-sur-Yon s ’ inscr i t  dans  cette  logique de proximité  et  de
performance au cœur de notre  terr i to i re  vendéen.  »  

C e t t e  d i v e r s i f i c a t i o n  i l l u s t r e - t - e l l e  u n e  é v o l u t i o n  d u  m o d è l e  é c o n o m i q u e  d e s
g r o u p e s  a u t o m o b i l e s  ?

«  Oui ,  c la i rement .  Le  secteur  évolue vers  un modèle  davantage centré  sur  les  serv ices .
Les  act iv i tés  d ’esthét ique automobi le  et  de réparat ion const i tuent  aujourd’hui  un
rela is  de croissance stratégique,  car  e l les  génèrent  des  revenus complémentaires  et
renforcent  la  re lat ion c l ient  dans  un marché en mutat ion.  »  

L a  f r a n c h i s e  e s t - e l l e  u n  m o d è l e  p e r t i n e n t  p o u r  l e s  g r o u p e s  a u t o m o b i l e s  ?

«  Le  modèle  de la  f ranchise  est  part icul ièrement  intéressant  car  i l  permet  d ’ intégrer
rapidement des  act iv i tés  complémentaires  avec des  process  déjà  structurés .  I l  réduit
les  r isques  et  accélère  la  rentabi l i té  tout  en valor isant  les  infrastructures  existantes ,
notamment les  espaces  disponibles  dans  les  concess ions .  »  

P o u r q u o i  a v o i r  c h o i s i  d ’ i n t é g r e r  u n e
a c t i v i t é  c o m m e  J a n t e s  A l u  S e r v i c e s  a u  s e i n
d u  g r o u p e  J e a n  R o u y e r  A u t o m o b i l e s  ?

«  Le  développement de l ’act iv i té  Jantes  Alu
Serv ices  au se in  du Groupe Jean Rouyer
Automobi les  répond à  une ambit ion c la i re  :
proposer  aux profess ionnels  de l ’automobi le
comme aux part icul iers  une of f re  de
serv ices  toujours  plus  complète .  En
intégrant  la  remanufacture  de jantes
aluminium à notre  écosystème,  nous
renforçons notre  capacité  à  accompagner
notre  c l ientèle  de la  vente à  l ’après-vente .
L ’ouverture  de l ’ate l ier  de La  Roche-sur-Yon
s ’ inscr i t  dans  cette  logique de proximité  et
de performance au cœur de notre  terr i to i re
vendéen.  »  

Jérôme Moinard
Président du Directoire –  Groupe Jean Rouyer Automobiles  



Avec 24 atel iers  répart is  sur  l ’ensemble du terr i to i re  et  plus  de 70 000 jantes
rénovées  chaque année,  J a n t e s  A l u  S e r v i c e s  s ’ i m p o s e  a u j o u r d ’ h u i  c o m m e  l ’ a c t e u r
f r a n ç a i s  c a p a b l e  d e  p r o p o s e r  u n  t e l  m o d è l e  a d a p t é  a u x  e x i g e n c e s  t e r r a i n  d e s
r é s e a u x  a u t o m o b i l e s .  Cette  couverture  nat ionale  permet  à  l ’entrepr ise
d’accompagner  les  concess ions  et  groupes  de distr ibut ion avec des  standards  de
qual i té ,  une logist ique opt imisée ,  un savoir - fa i re  unique et  des  déla is  d ’ intervent ion
rapides .  Des  points  essent ie ls  pour  répondre aux nombreuses  demandes des  c l ients .

Cette  organisat ion permet  au réseau de déployer  une stratégie  commerciale  ef f icace ,
adressant  à  la  fo is  les  profess ionnels  de l ’automobi le  et  les  part icul iers .  Concess ions ,
loueurs ,  groupes  de distr ibut ion ou gest ionnaires  de f lottes  représentent  a ins i  une
part  importante de l ’act iv i té ,  tandis  que les  automobi l istes  peuvent  accéder  à  une
solut ion de rénovat ion de jantes  plus  économique et  durable  que le  remplacement
systématique.

J A N T E S  A L U  S E R V I C E S  :  U N  M O D È L E  S T R U C T U R É  P O U R  A C C O M P A G N E R  L E S
G R A N D S  G R O U P E S

J A N T E S  A L U  S E R V I C E S  -  F I R M I N  V E I L L A R D  
Animateur  Réseau f ranchise  Jantes  Alu  Serv ices

07 48 72  52  80 -  f .ve i l lard@jantesaluserv ices .com
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