Commumclue

Fmil Frey
- de presse

zypu[s 100 ans

A Chasseneuil-du-Poitou, le 27 février 2024,

Sellscar devient FEFFy Pro School: une nouvelle page s’ouvre
pour I'école du groupe Emil Frey France

SELLSCAR

Emil Frey France, leader et moteur de la distribution de véhicules en France, annonce que son
école Sellscar devient EFFy Pro School, I’école des métiers de la distribution de véhicules.
Alignée avec la stratégie AERO 2025 d’Emil Frey France, 'EFFy Pro School incame la vision du
Groupe dans sa détermination a jouer un réle majeur de « dénicheur » et de « formateur » de
talents de la distribution de véhicules.
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2024 marque un tournant dans I'histoire de I’école du groupe Emil Frey France, symbolisé par une refonte totale de
son identité. L’ école Sellscar, lancée en octobre 2018 avec un focus initial sur les métiers du commerce automobile,
a depuis élargi son éventail de formations avec l'introduction de nouveaux parcours, dépassant ainsi les frontiéres
initiales. Le passage a I’EFFy Pro School s'inscrit dans cette dynamique de croissance et de diversification, reflétant
I’engagement du groupe Emil Frey France envers la formation des professionnels (femmes et hommes) de la
distribution de véhicules et envers la féminisation de ses métiers.

Son nom symbolise le lien étroit avec I'organisme de formation du Groupe (EFF-Academy) qui porte I’école. Le terme
"Pro" met en avant ’engagement d’Emil Frey France envers des parcours professionnalisants. Le "School" souligne
la vocation d'école dédiée a la formation des professionnels de demain.

Les parcours proposés

L’EFFy Pro School offre [’opportunité de se former a de nouveaux métiers et d’obtenir une certification ou un
dipldme. Chaque parcours se déroule en alternance, sous contrat d'apprentissage ou de professionnalisation, au
sein d'une entité du groupe Emil Frey France.

L'école propose 4 parcours, chacun ayant une durée spécifique :

o Titre a finalité professionnelle Vendeur automobile (12 mois)

o Titre a finalité professionnelle Réceptionnaire aprés-vente (9 mois 2)

o CQP Vendeur itinérant pieces de rechange et accessoires (12 mois)

o CAP Peintre en carrosserie (12 mois)

EFFy Pro School, qui est concerné?

De nombreux profils peuvent prétendre rejoindre EFFy Pro School : des jeunes souhaitant compléter leur parcours
de formation initiale, des salariés déja présents dans l’entreprise et désireux de se reconvertir sur un autre métier
du secteur, des demandeurs d’emploi...

Les personnes titulaires d’un premier CAP (idéalement dans ’automobile), ou tout autre dipléme supérieur, peuvent
s’inscrire a la formation CAP Peintre en carrosserie. Quant aux formations orientées vers le commerce, il est conseillé
d'avoir un dipldbme de niveau BAC+2 en vente, commerce ou relations clients, ou d'avoir acquis une premiéere
expérience dans |'un de ces domaines.

Les atouts de 'EFFy Pro School

Les formations en alternance dispensées par I'EFFy Pro School sont gratuites pour les apprenants. Le groupe Emil
Frey France assume les colits liés aux déplacements, a I'hébergement et aux repas lorsque les apprenants rejoignent
les centres de formation de Poitiers (86) ou de Saint Ouen I'Aumadne (95), ceci dans le but de lever la barriére de la
distance du centre de formation. L’EFFy Pro School ouvre un nombre de places par promotion équivalent aux besoins
des entités du groupe Emil Frey France. Les démarches de recherche de !’entreprise sont simplifi€ées pour le candidat
puisque les offres d’alternance dans nos entreprises lui sont présentées d’office. A Uissue des deux entretiens auprés
de ’école et aupres de entreprise, le candidat est alors accepté pour la formation ou non.

Les promotions au sein de I'EFFy Pro School se distinguent par leur taille modérée, 15 apprenants en moyenne par
parcours. Cette approche permet de favoriser un environnement d'apprentissage personnalisé et une collaboration
étroite entre les étudiants et les formateurs. Au-dela de la simple formation métier, I'EFFy Pro School dispense
également une formation sur les outils et les processus spécifiques au groupe Emil Frey France, conférant ainsi aux
apprenants une compréhension approfondie des mécanismes de ’entreprise.
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L’EFFy Pro School propose plusieurs sessions de formations par an, avec deux temps forts : la rentrée de
septembre/octobre puis celle de février/mars.

Depuis U'ouverture de l'école en 2018, ce sont plus de 255 talents qui ont accédé aux formations certifiantes ou
diplomantes proposées par ’école. Le taux de réussite est compris entre 90 et 100% chaque année et 2/3 des
diplomés font encore partie du Groupe 3 ans apres leur diplome.

« Nous développons uniqguement des formations pratiques et adaptées aux besoins des entreprises du secteur de
facon & favoriser Uintégration des diplomés dans le monde professionnel. Par ailleurs chaque place ouverte dans
nos promotions correspond a une opportunité d’emploi en CDI a Uissue du parcours » explique Anne MARCENNE,
Responsable EFFy Pro School.

« Cette refonte était nécessaire pour clarifier la vision de [’école et la réaligner avec les besoins en talents du groupe
Emil Frey France. A la sortie, notre but ultime est bien de préparer nos forces vives de demain et d’avoir un role
moteur sur la formation des professionnels de demain » conclut Thomas MARTIN, DRH du groupe Emil Frey France.

Informations pratiques

Prochaines dates de rentrées :

Lundi 26 février 2024 - Vendeur automobile (complet)

Lundi 08 avril 2024 - Réceptionnaire apreés-vente (inscriptions ouvertes)
Inscriptions et demande d’informations : contact@effyproschool.fr

Emil Frey France, leader et moteur de la distribution de véhicules en France, évolue dans les domaines
de l’automobile et de I’agroéquipement. Ses activités se répartissent sur plusieurs secteurs d’activité :
la distribution automobile et moto (Autosphere et son réseau), son coeur de métier, la distribution de
n véhicules industriels (Groupe Kertrucks), le commerce de gros et de détail de piéces détachées
Emil FI‘C}' Franc d’origine et indépendantes (Dispro, FLSA, Flauraud, Barrault), la conception de piéces détachées
(MGA), le reconditionnement de véhicules d’occasion (CRVO) et la distribution de matériels agricoles
(Bretagri). Il est importateur officiel des marques Mitsubishi Motors, Subaru et TVS sur le marché
francais. Il a vendu en France, en 2022, un peu plus de 227 554 véhicules neufs et d’occasion sur sa
branche retail et son chiffre d’affaires consolidé (IFRS) s’éléve a 4,9 Md€. Le groupe représente plus
de 10 000 collaborateurs et collaboratrices. Site officiel : www.emilfreyfrance.fr
Emil Frey France est la filiale francaise du groupe Emil Frey.

A propos du group
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