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COMMUNIQUÉ DE SYNTHÈSE 

 

Le groupe INDASA officialise sa nouvelle organisation française 

INDASA France : UN NOUVEAU REGARD SUR LE PONÇAGE 

 

Pour ses 40 ans, le groupe portugais spécialiste de la 

préparation de surface renforce sa présence dans 

l’hexagone et nomme Yves Martinez à la tête de 

INDASA France. Professionnel de l’automobile et 

plus spécifiquement de la carrosserie depuis plus de 

15 ans, il s’est fixé comme objectif de conforter la 

croissance du fabricant européen sur le marché du 

refinish en faisant valoir sa technicité. Il a choisi 

EQUIP AUTO pour faire l’entrée officielle de la marque et présenter sa solution globale de ponçage. 

 

Le spécialiste de la préparation de surface se positionne comme l’allié des réseaux de distribution, fabricants de 

peinture et des peintres. Avec les solutions INDASA, ils peuvent marquer leur différence technique. 

 

Révélateur 

L’engagement d’INDASA est d’apporter une réponse globale aux réparateurs pour passer avec succès l’étape 

ponçage, indispensable à la qualité finale d’une mise en peinture. Les performances d’une peinture et de son 

applicateur pourront se révéler seulement si la surface est bien préparée. 

 

Acteur de l’ombre 

Le poste ponçage est l’acteur de l’ombre de la réparation. Il est associé à la poussière, à une tâche pénible et en 

plus invisible, surtout si le travail est bien fait. Le groupe INDASA, par sa technicité et le transfert de 

compétences, veut en faire un poste de confort, mettre en lumière la finition de surface en révélant ses valeurs 

ajoutées qui contribuent aux performances de l’atelier.  

 

INDASA : les lettres de noblesse du ponçage 

INDASA rend à la préparation de surface toutes ses lettres de noblesse en innovant. Ses solutions ont vocation 

à améliorer les conditions de travail, les performances de ponçage et la productivité.  

Par sa technicité, la marque optimise le poste ponçage qui devient pour l’atelier un levier de rentabilité et un 

facteur clé dans la préservation de la santé et de l’environnement.  
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40 ans, 7 piliers 

Ses affirmations sont fondées sur 40 ans d’expérience que le groupe portugais fête cette année. INDASA a fait 

parler l’art de l’origami pour symboliser les 7 piliers, solidaires comme des pièces de puzzle, sur lesquels le 

groupe et ses marques se sont construits et ont consolidé leur croissance régulière : abrasifs, polish, 

équipement, consommables, marouflage, adhésifs, formation. 

 

Multiformes, ces pièces de puzzle sont assez agiles pour s’adapter à tous les besoins en matière de préparation 

de surface et apporter une solution globale. Et le groupe est assez solide pour conquérir de nouveaux marchés 

et soutenir son développement international. 

 

La France renforce sa structure 

Après l’Espagne, l’Allemagne, le Brésil, la Pologne et l’Italie, INDASA consolide son implantation en renforçant 

sa 6e filiale basée à Rillieux-la-Pape (69). Avec un haut niveau de qualité et une offre complète de préparation 

de surface, une approche terrain et un positionnement prix compétitif, Yves Martinez, Directeur Général France, 

aborde le marché avec quelques atouts dans sa manche. 

 

 

 

A propos d’INDASA 

Fondée en 1979, INDASA est l’un des leaders européens dans la production d’abrasifs flexibles à haute performance. Son 

usine à Aveiro, Portugal, et la connaissance approfondie accumulée sur plusieurs années permettent à l’entreprise de 

fournir des solutions adaptées à chaque marché et des systèmes de ponçage innovants. L’excellence et les bonnes pratiques 

d’INDASA dans le développement, la production et le marketing d’abrasifs flexibles ont permis à l’entreprise de recevoir un 

nombre important de certifications internationales. Le groupe INDASA dispose de 8 succursales propres dans certains de 

ses principaux marchés : l’Espagne, la France, l’Angleterre, l’Allemagne, la Pologne, le Brésil, les États-Unis et l’Italie. INDASA 

France, en région lyonnaise, assure la distribution et le support technique de toute la gamme de produits INDASA sur le 

territoire français ainsi que sur l’ensemble des Dom-Tom. 
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1979 – 2019 
LE GROUPE INDASA, 40 ANS D’HISTOIRE 

Présentation 

Spécialisé dans la production de matériaux et de procédés pour le 

traitement, la préparation et la finition de surfaces, INDASA est l’un 

des principaux fabricants européens d’abrasifs flexibles à haute 

performance. L’objectif du groupe est de développer des solutions 

innovantes et spécifiques au marché. 

La marque s’engage à fabriquer et à fournir une large gamme de 

biens et de services couvrant l’ensemble des besoins de l’activité 

ponçage. Sa capacité à remettre en cause les concepts traditionnels 

d’un secteur en constante évolution, positionne INDASA comme un 

fournisseur reconnu en matière de produits, de matériaux et de 

services performants. 

Depuis sa création en 1979, INDASA est guidé par ses objectifs 

stratégiques et ses valeurs : 

- Responsabilité d’entreprise : la responsabilité des entreprises et 

la durabilité sont les valeurs fondatrices du groupe INDASA dans son 

fonctionnement, l’innovation et son développement commercial. 

 

- Engagement environnemental : l’orientation prioritaire de la 

politique environnementale d’INDASA vise à relever le défi majeur 

de l’activité : réduire la production des déchets d’abrasif. Au niveau 

de la fabrication, les efforts sont portés sur la dernière étape de 

fabrication, la découpe, qui produit les ronds d’abrasifs à partir de 

rouleaux rectangulaires et peut générer beaucoup de perte. Au 

niveau de l’atelier, INDASA travaille à prolonger la durée de vie des 

abrasifs par la performance des systèmes d’aspiration limitant 

l’encrassage. Parallèlement, la marque s’investit pour faire évoluer les pratiques dans l’atelier où la tendance 

est à l’usage unique alors qu’un abrasif a un potentiel beaucoup plus durable. 

Le deuxième axe de travail concerne les poussières générées par le ponçage. La première action est de faire 

évoluer la composition des produits en privilégiant l’utilisation de résines (colles) à faible concentration de 

solvant. Dans l’atelier, la performance des systèmes de ventilation joue là encore un rôle clé en éradiquant les 

SOMMAIRE (Cliquez sur la partie souhaitée pour y accéder) 

 Le groupe INDASA : 40 ans d’histoire 

 Renfort de la structure INDASA France 

 Solutions de ponçage INDASA 

Le groupe INDASA officialise sa 

nouvelle organisation française 
 

INDASA France : UN NOUVEAU 

REGARD SUR LE PONÇAGE 
 

http://www.commlc.com/images/indasa/indasa-historique.pdf
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émissions volatiles. En veillant à la qualité de l’air dans l’espace de travail, INDASA entend autant préserver la 

santé des techniciens que limiter l’impact environnemental du poste ponçage. 

 

- Recherche & Développement : la R&D joue un rôle crucial dans le développement continu de matériaux 

abrasifs techniquement avancés et de haute performance. Seules les matières premières de la plus haute qualité 

et des grains minéraux conformes FEPA sont utilisés, gages de performance et d’efficacité sur toute la gamme 

de sable abrasif. INDASA utilise ses domaines d’expertise pour offrir des systèmes complets de traitement, 

préparation et finition de surface, tout en répondant aux besoins des professionnels les plus exigeants dans 

toutes les situations de préparation de surface. 

 

Dimension internationale 

Le groupe INDASA dispose de 8 filiales dans certains de ses principaux marchés : l’Espagne, la France, 

l’Angleterre, l’Allemagne, la Pologne, le Brésil, les États-Unis et l’Italie. La société exporte plus de 90% de sa 

production dans plus de 100 pays à travers un réseau de partenaires et distributeurs, responsables du 

développement de la marque et de son adaptation aux besoins locaux de chaque marché.  

 

 

Aveiro - Portugal : le centre névralgique 

Lieu de naissance du groupe, le site de production d’Aveiro est le cœur d’INDASA. Le siège social englobe toutes 

les activités de la marque : production, R&D, marketing et vente, centre de formation. 

 

Site de production de 33 000 m² 

L’usine de production d’Aveiro, associée à 40 

ans d’expérience, permettent à INDASA de 

fournir des solutions adaptées à chaque marché 

et des systèmes de ponçage innovants. 

Pour accroître ses capacités de production et de 

logistique, INDASA a entamé un projet 

d’investissement de 25 millions d’€ qui 

s’achèvera en 2022. À l’issue du projet, la 

surface construite brute atteindra 33 000 m2, 

soit une augmentation de 44%.  

http://www.commlc.com/images/indasa/indasa_chiffres.pdf
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Elle comprend notamment une nouvelle ligne de production, dotée des dernières technologies de fabrication, 

de stockage et de manipulation de produits.  

L’objectif est de maximiser la capacité et la flexibilité productive des matériaux technologiquement avancés, 

comme réponse à la demande des marchés. 

L’excellence et les bonnes pratiques d’INDASA dans le développement, 

la production et le marketing d’abrasifs flexibles lui ont permis de 

recevoir un nombre important de certifications internationales. En 

1994, pour répondre à une dynamique d’amélioration continue, 

INDASA a mis en place un système qualité suivant la norme NP EN ISO 

9002 afin de conforter sa croissance et répondre aux exigences du 

marché. En 2000, la certification est étendue à la norme ISO 9001, en 

incluant le département fabrication et distribution d’abrasifs souples. 

 

INDASA Academy, centre de formation  

L’INDASA Academy va bien au-delà d’un centre de formation traditionnel. Cette académie est une nouvelle 

conception de l’apprentissage et du développement de compétences.  

 

Les modules proposés sont à la fois théoriques et pratiques : 

- Connaissance technique des produits pour en maîtriser l’utilisation  

- Formation, en situation réelle, sur les processus de ponçage les plus efficients et adaptés selon les surfaces  

- Transmission des bonnes pratiques techniques, sanitaires et environnementales 

L’approche de travail vise à améliorer la qualité du ponçage, le confort de travail, la productivité, la durabilité 

des abrasifs qui participe à la maîtrise des coûts de réparation et des déchets de l’atelier. 
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RENFORT DE LA STRUCTURE INDASA FRANCE  

Arrivé en France en 1989 avec l’acquisition d’un 

client distributeur dans la région lyonnaise, 

INDASA répond aux attentes du marché et passe 

à la vitesse supérieure de son développement en 

ouvrant une filiale à part entière. 

 

Ambitions 

Le groupe INDASA se développe avec la volonté 

de démontrer au marché du refinish la valeur 

ajoutée de son expertise technique et de sa vision 

globale et durable du processus de réparation. 

La notoriété et l’image de marque se renforcent et confortent une croissance sur le long terme grâce à la 

concrétisation de partenariats commerciaux et techniques avec des fabricants de peinture et des centres de 

formation. 

Positionnement de l’offre 

En tant que spécialiste de la préparation de surface, INDASA répond à toutes les demandes du marché avec une 

offre d’entrée de gamme et une offre premium, élaborées avec les mêmes exigences de qualité.  

 

Siège social de Rillieux-la-Pape 

Pour garantir réactivité et services, INDASA France dispose d’une surface de plus de 4 000 m2 de bâtiment dont 

1 600 m2 sont dédiés au stockage. Avec plus de 10 000 références disponibles, INDASA garantit un délai de 

livraison en 48h. Le suivi des commandes est assuré par une équipe commerciale permanente. 

 

  

http://www.commlc.com/images/indasa/parcours_yves_martinez.pdf
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SOLUTIONS DE PONÇAGE D’INDASA 
 

Solution complète à haute valeur ajoutée 

Avec une offre globale, couvrant l’ensemble des besoins pour les opérations de ponçage, INDASA répond à une 

demande de technicité. Polyvalentes et poly-compétentes, les gammes de produits sont travaillées en 

profondeur pour répondre, quels que soient les secteurs, aux besoins d’une utilisation ponctuelle, avec une ligne 

d’entrée de gamme, et aux besoins d’une utilisation intensive, avec une ligne premium. 

 

Présentation de l’offre  

Gammes d’équipement 

L’offre d’équipement INDASA a à sa tête d’affiche, une ponceuse mixte (électrique et pneumatique) dotée d’un 

système de ventilation Venturi, l’ULTRAVENT, comme ultra-puissant et polyvalent. 

Elle vient en complément des deux systèmes de ponçage INDASA, l’un électrique, E-SERIES, et l’autre 

pneumatique, A-SERIES. Une ponceuse manuelle, RHYNOGRIP, pour les travaux de dégrossissage, complète 

l’offre. 

 

 

 [DÉMONSTRATION STAND 1B018] - ULTRAVENT : ponceuse mixte avec système Venturi intégré 

 

Après un processus méticuleux et exigeant en 

Recherche & Développement, INDASA a 

développé et lancé sur le marché une solution 

unique et hautement avancée, capable de 

révolutionner le futur du ponçage.  

La préparation de surface est un poste de 

vigilance et une source de pénibilité si les bonnes 

conditions ne sont pas réunies.  

Avec l’aspiration totale des poussières, la 

ponceuse ULTRAVENT garantit des conditions de 

travail optimal dans un environnement sain. Elle augmente la durée de vie des abrasifs en limitant l’obstruction. 

 

La capacité d’extraction du nouveau système ULTRAVENT élimine pratiquement l’obstruction abrasive, prolonge 

l’effet et procure un environnement de travail sain et propre. Le processus de ponçage sans poussière permet 

des résultats plus performants ainsi qu’une finition extrêmement consistante tout en maximisant l’efficacité de 

l’opérateur. Des résultats obtenus permettent d’optimiser la performance de l’atelier (indicateurs clés de 

performance). L’ensemble du processus devient plus propre, plus rapide, plus intelligent et l’équipement plus 

durable.   

 

Caractéristiques : haute flexibilité ; adaptable aux courbes et surfaces profilées ; action de coupe initiale haute ; 

retrait rapide de la matière ; uniformité des rayures pour une préparation optimale de la surface ; liant à résine 

haute résistance et à faible concentration de solvant ; émission minimale de particules ; traitement anti-

encrassement de technologie avancée ; performance de travail prolongée. 

PlusLine%20-%20humido.pptx
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[DÉMONSTRATION STAND 1B018] E-SERIES : système de ponçage électrique 

 

Les systèmes électriques montent en puissance 

dans les ateliers car plus flexibles et économes en 

énergie que les pneumatiques. 

 
 

La gamme E-SERIES comprend : 

- Une ponceuse : moteur sans charbon ; facilité et longue durée de vie électrique ; faibles vibrations ; 

matériaux composites avancés ; ergonomique et silencieuse pour le confort de l’opérateur ; entièrement 

compatible avec le système abrasifs INDASA ; performance maximisée pour l’extraction de poussières ; 

régulateur de vitesse électronique ; 7 vitesses de travail. 

 

- Une lustreuse angulaire : matériaux composites avancés ; système d’engrenage double ; livraison d’énergie 

optimisée ; ergonomique ; filtration double et autonettoyante ; efficacité de ponçage améliorée ; régulateur 

de vitesse variable.  

 

- Une centrale aspirante mobile : matériaux composites avancés ; compacte ; portable ; filtration double et 

autonettoyante ; système anti-obstruction du filtre ; démarrage manuel et automatique ; contrôle 

intelligent : multifonction en outil pneumatique ou électrique (45 litres). 

 

A-SERIES : système de ponçage pneumatique 

 

Les systèmes pneumatiques ont l’avantage de 

disposer d’une tête rotative qui épouse avec 

précision les formes de la surface à poncer. 

 
 

La gamme A-SERIES comprend 3 ponceuses de diamètre de plateau différent et une ponceuse avec auto-

aspiration. 

 
Gamme de ponceuses manuelles RHYNOGRIP 
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Gamme de pré-polish INDASA RHYNOCELL 

INDASA a lancé le système RHYNOCELL, qui donne une nouvelle dimension à la préparation de surfaces pour les 

opérations de polissage. Le système résulte d’un travail approfondi en recherche menées par le département 

R&D, en collaboration avec les principales marques de peintures et de produits de polissage.  

Ce processus de pré-polissage intègre une technologie innovante développée par INDASA. L’uniformité et la 

consistance du risque facilitent de façon significative le processus, plus facile, efficace et économique. Ces 

caractéristiques se vérifient à la finition. 

 

Gamme de polish INDASA AUTOGLOSS 

 

Le AUTOGLOSS COMPOUND PLUS et le AUTOGLOSS 

HIGH-GLOSS PLUS éliminent définitivement les traces 

de ponçage.  
 

Caractéristiques : utilisation à sec ; procédé propre et 

en une étape ; pas de poussières ou d’éclaboussures ; 

restauration des couleurs et finition professionnelle ; 

barrière hydrofuge durable. 

 
 

Gamme de marouflage RHYNO et INDASA 

 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 

Gamme d’adhésifs, mastics et de protection de surface INDASA 
 

Caractéristiques : sans silicone ; utilisation conforme aux 

ateliers de carrosserie ; application de peinture possible 

après durcissement ; contretypage de la finition OEM ; 

résistant aux UV, à l’eau, à l’huile ; protection durable ; 

adhésif mastic de haute résistance ; excellente propriétés 

de collage ; excellente résistance à l’affaissement ; 

flexibilité permanente du mastic. 
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Marchés de destination 

INDASA utilise des domaines d’expertise clés pour proposer des systèmes complets de traitement de surface, 

de préparation et de finition, répondant aux besoins des professionnels dans différentes industries 

manufacturières. Polyvalence et poly-compétences sont les axes de développement de l’ensemble des gammes 

de produits INDASA pour s’adapter à tous types de préparation de surfaces. 

 

 

 

 

Cœur de métier, l’automobile 

avec 50 % (par rapport aux 

autres secteurs). 

 

Marchés de développement : 

Marine /construction 

 

Marchés de conquête : 

Construction – décoration ; 

bois ; industrie 

 


